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Zwel, die gut zusammenpassen

Hoffmann Baumaschinen und Gefa Bank

Personlich und partnerschaftlich: Barbara Hoffmann im Gesprach
mit Marcel Braun, Fi[menkundenberater der Gefa Bank
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Seit fast 30 Jahren arbeiten ein fihrender Full-Service-Vermieter fur
schwere Baumaschinen und ein Spezialfinanzierer erfolgreich zusammen -
Hoffmann Baumaschinen und die Gefa Bank.

Der Name Hoffmann Baumaschinen steht seit mehr
als vier Jahrzehnten fir bedingungslose Kunden-
und Serviceorientierung, hochste Maschinenquali-
tat und langfristige Partnerschaften. Was 1980 von
Manfred und Ingrid Hoffmann als Zwei-Personen-
Betrieb in Duisburg gegriindet wurde, ist heute ein
herstellerunabhangiger ~ Schwergewichts-Vermieter
mit Uber 1400 Baumaschinen, zwei Standorten in
Dorsten (Nordrhein-Westfalen) und Schwarzheide
(Brandenburg) und einer klaren Mission: Kunden aus
unterschiedlichsten Branchen mit zuverlassigen, leis-
tungsstarken Baumaschinen auszustatten und mit ei-
nem Full-Service-Paket deren maximale Auslastung
sicherzustellen. Ein wichtiger Wegbegleiter auf dieser
Mission ist die Gefa Bank, die Hoffmann Baumaschinen
bereits seit 1996 als Finanzierungspartner betreut.
Eine Zusammenarbeit, die beispielhaft zeigt, wie zwei
mittelstandische Unternehmen gemeinsam erfolg-
reich sind, indem sie auf langfristige Kundenbeziehun-
gen und Herstellerunabhangigkeit setzen.

Schwergewichte im industriellen Dauereinsatz

JWir sind kein klassischer Vermieter, der kurzfristig
Kapazitatsspitzen im Projektgeschaft ausgleicht”, er-
klart Barbara Hoffmann, geschaftsfihrende Gesell-
schafterin des Familienunternehmens und Tochter der

Grinder. ,Unsere Kunden bendtigen Maschinen, die

im industriellen Dauerbetrieb laufen - teilweise rund
um die Uhr. Entsprechend hoch sind die Anforderun-
gen an Verfugbarkeit, Qualitat und Service.”

Uber 90 Prozent der Flotte besteht aus Maschinen
mit einem Einsatzgewicht von tber 20 Tonnen. Hier-
zu gehoren Bagger, Radlader, Ketten- und Raddozer,
Dumper, Muldenkipper, Walzen und Grader. Die Ein-
satzfelder sind vielfaltig, zum Beispiel die Stahl- und
Huttenindustrie, Recyclinganlagen, Sand- und Kies-
werke sowie Kraftwerks- und Hafenumschlage.
Klassischer Bau macht dagegen nur einen geringen
Anteil von rund 5-8 Prozent aus. Die Mietlaufzeiten
sind entsprechend lang - drei bis finf Jahre sind die
Regel. Der Fokus liegt auf langfristiger Maschinenver-
fugbarkeit fir den Kunden mit einem festen Service-
versprechen: Wartung, Reparatur, Verschleil, Versi-
cherung und optional Bedienpersonal- alles im Paket.
Die Kunden mieten so zu fest planbaren Kosten, nur
die vereinbarten Betriebsstunden werden abgerechnet.
Auch wenn Hoffmann Baumaschinen an beiden Stand-
orten Werkstatten hat, werden viele Maschinen direkt am
Einsatzort gewartet oder repariert, auch mal an einem
Samstag, um Ausfallzeiten zu reduzieren. Hierflr sind
rund 100 AuBBendienst-Monteure im Einsatz. ,Unser Ser-
vice geht so weit, dass wir bei unseren Gro3kunden di-
rekt vor Ort Werkstatten einrichten”, sagt Peter Lormann,
Prokurist und Ehemann von Barbara Hoffmann.
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Schneller Ser-
vice, wo immer er
gebraucht wird

- ob direkt beim
Kunden oder in den
modern ausgestat-
teten Werkstatten
in Dorsten und
Schwarzheide:
Hoffmann sorgt fiir
Wartung und Repa-
ratur ohne Umwege
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Tauschten sich vor
Ort aus: Barbara
Hoffmann (2. v.r.)
mit ihren Gasten der
Gefa Bank [v. L. n. r.):
Alexandre Zimmer-
mann (Geschifts-
fiihrung), Milos
Spasic (Vertriebs-
leitung) und Marcel
Braun (Firmenkun-
denberater)
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Herstellerunabhangig - zum Vorteil des Kunden

Ein zentrales Element der Hoffmann-Philosophie ist
die Herstellerunabhangigkeit. .Wir verstehen uns als
ehrliche Makler. Unser Ziel ist nicht, eine bestimmte
Marke zu pushen, sondern die jeweils beste Maschine
fur die Aufgabe des Kunden zu finden”, sagt Barbara
Hoffmann. Der Maschinenbestand umfasst zahlreiche
Premiumhersteller, darunter Caterpillar, Volvo, Lieb-
herr und Komatsu. Dieser ,Bauchladen an Technik”,
wie sie es selbst nennt, schafft maximale Flexibilitat
und Versorgungssicherheit - gerade in Zeiten globaler
Lieferkettenprobleme.

Und die Kunden profitieren doppelt: Sie erhalten ge-
nau die Maschinen, die zu ihrem Einsatzprofil passen,
und konnen sich auf durchgangig gewartete, robuste
Technik verlassen. Denn eine gut gewartete Maschine
ist nicht nur zuverldssiger im Betrieb, sie erzielt am
Ende der Laufzeit auch einen hohen Restwert. Genau
das ist Teil der strategischen Unternehmensausrich-
tung: Der Maschinenverkauf nach der Mietphase ist
ein elementarer Ertragsbaustein. Und eine Maschine
aus dem Hause Hoffmann gilt auf dem Gebraucht-
markt langst als Qualitatssiegel.
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Finanzierung als Erfolgsfaktor:

Die Rolle der Gefa Bank

Ein solches Geschaftsmodell setzt eine starke und
flexible Finanzierung voraus - und hier kommt die
Gefa Bank ins Spiel. Seit 1996 besteht die Partner-
schaft, Giber die bereits zahlreiche Maschineninvesti-
tionen von Hoffmann abgewickelt wurden, sowohl bei
Neuanschaffungen als auch im Bereich gebrauchter
Maschinen. Die Gefa Bank hat sich dabei als verlass-
licher Partner erwiesen, der nicht nur versteht, wie
der Markt funktioniert, sondern auch mit innovativen
Losungen Uberzeugt.

Ein weiterer entscheidender Vorteil: Auch die Gefa
Bank agiert herstellerunabhangig und finanziert Ma-
schinen samtlicher renommierter Baumaschinenher-
steller - eine Ausrichtung, die ideal zur Philosophie von
Hoffmann passt. Aktuell hat die Gefa Bank mehrals 100
Hoffmann-Baumaschinen mit einem Finanzierungsvo-
lumen im zweistelligen Millionenbereich im Finanzie-
rungsbestand. Die Maschinen wurden ausschlieflich
per Kredit finanziert. Wann immer moglich, integriert
die Gefa Bank auch Férdermittel der KfW oder regiona-
ler Forderbanken in die Finanzierungslosung.
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Dass der personliche Kontakt bei all dem nicht zu kurz
kommt, zeigt sich im direkten Austausch mit der Gefa
Bank: Der betreuende Kundenberater Marcel Braun
ist regelmaBig vor Ort in Dorsten, gelegentlich auch
begleitet von der Vertriebs- und/oder Geschaftslei-
tung. ..Der Draht zur Gefa Bank ist kurz, die Wege sind
direkt - so kannen wir schnell und lésungsorientiert
handeln. Das ist heute keine Selbstverstandlichkeit
mehr”, so Hoffmann weiter.

Neue Eigentiimerstruktur bei der Gefa Bank -
Kontinuitat im Tagesgeschaft

Seit Kurzem ist die Gefa Bank Teil der franzdsischen
GroBbank Groupe BPCE, die die bisherige Mutter-
gesellschaft Société Générale als Gesellschafterin ab-
gelost hat. Fir Kunden wie Hoffmann Baumaschinen
andert sich dadurch allerdings nichts. Die neue Eigen-
tumerstruktur setzt in ihrer strategischen Ausrichtung

Geschéftsfiihrung erlebt Technik hautnah:
Alexandre Zimmermann lasst sich von
Peter Lorman die Funktionen eines
Radladers erklaren

einen klaren Fokus auf die Finanzierung der Realwirt-
schaft. ,.Bei neuen Investitionen kann Hoffmann Bau-
maschinen weiterhin auf die gewohnte Unterstitzung
durch die Gefa Bank z&hlen”, sagt Marcel Braun. ,Fir
unsere neue Mutter haben personliche Kontakte, Kun-
denzufriedenheit und langfristige Geschaftsbeziehun-
gen hochste Prioritat”.

Gemeinsam gewachsen, gemeinsamer Blick

nach vorn

Beide Unternehmen verbindet in ihrer Kooperation
ein gemeinsames Werteverstandnis. Langfristiges
Denken, personliche Kontakte und Kundenzent-
rierung pragen die Zusammenarbeit seit fast 30
Jahren.

Diese gemeinsame Haltung zeigt sich nicht nur im
Tagesgeschaft, sondern auch in der Herangehenswei-
se an Zukunftsthemen. Die Nutzung von elektrischen

6-7.2025 THIS 73

© GEFA BANK GmbH



FEATURE

74 THIS 6-7.2025

So vielseitig wie die Projekte der Kunden: Baumaschinen von Hoffma

© Hof.fmann Baumaschinen
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Antrieben stellt fur die im Dauereinsatz genutzten
Hoffmann-Maschinen derzeit noch keine sinnvolle Op-
tion dar. Daher ist nachvollziehbar, dass sich im Fuhr-
park nur einige wenige vollelektrische Maschinen
befinden. Alle wurden von der Gefa Bank finanziert,
fir die die Begleitung von Investitionen in nachhalti-
ge Technologien zentraler Bestandteil der Unterneh-
mensstrategie ist. Bei Hoffmann Baumaschinen wer-
den die Entwicklungen im Bereich der Elektromobilitat
aufmerksam verfolgt und ein Teil der Mitarbeitenden
hierin geschult.

GEFA BANK GMBH

Die Gefa Bank gehort zu den fiihrenden hersteller-
unabhangigen Objektfinanzierern fiir den deutschen
Mittelstand.

FACTS & FIGURES

- Firmensitz in Wuppertal

- Grindung 1949

- Muttergesellschaft: Groupe BPCE

- 560 Mitarbeitende

- > 2 Mrd. Euro Finanzierungsgeschaft jahrlich
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nn im Einsatz in unterschiedlichen Industrien und Branchen

Auch auf dem Gebiet der autonomen Maschinen be-
stehtgrofBes Interesse. ,Wirde ich sofort ausprobieren,
wenn sich ein Pilotkunde findet”, sagt Peter Lormann.
Dank flexibler Finanzierungspartner wie der Gefa Bank
sei auch hier eine Umsetzung perspektivisch moglich.

Bestandigkeit in herausfordernden Zeiten

Wie die gesamte Branche steht auch Hoffmann
Baumaschinen vor Herausforderungen wie geopoli-
tischen Unsicherheiten, volatilen Markten und struk-
turellen und technischen Veranderungen in der In-

FINANZIERUNGSLOSUNGEN

fir Direktkunden:

- Kredit

Leasing

Mietkauf

Einbindung von Forderbankprogrammen
Versicherungslésungen zur Finanzierung
- Tankkartenservice

fir Hersteller und Handler:

- Einkaufsfinanzierung

- Mietparkfinanzierung

- Absatzfinanzierung

Finanzierte Branchen:

- Baugewerbe

- Transport & Logistik

- Industrieglter

- Landwirtschaft

- IT & Kommunikation

- Medizintechnik

- Aviation

ANLAGELOSUNGEN
Tages- und Festgeldldsungen fir Privat-
und Geschaftskunden
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dustrie. Wo friiher der Fahrermangel im Vordergrund
stand, ist heute das gesamte Marktumfeld dynami-
scher, komplexer und schwerer kalkulierbar gewor-
den. Investitionen brauchen daher mehr Weitsicht und
unternehmerischen Mut.

Bei aller Veranderung bleibt bei Hoffmann Bauma-
schinen eines konstant: der direkte, personliche Draht
zu Kunden und Mitarbeitenden. Denn trotz mittlerwei-
le rund 170 Mitarbeitenden versteht sich der Full-Ser-
vice-Vermieter noch immer als ,grofle Familie”. Und
das spiren auch die Kunden und Geschaftspartner.

MANFRED HOFFMANN BAUMASCHINEN

INDUSTRIESERVICE
Full-Service-Vermieter von Baumaschinen
Uber 20 Tonnen

- 1980 gegriindet

- Familiengefiihrt und herstellerunabhangig

- Deutschlandweite Betreuung ber Standorte
in Dorsten und Schwarzheide

- Mehr als 1400 Maschinen im Vermietpark

MIETOBJEKTE

Unter anderem der Premiummarken Caterpillar,
Volvo, Liebherr und Komatsu:
- Radlader

- Kettenbagger

- Mobilbagger

- Kettendozer

— Dumper

- Muldenkipper

- Walzen

- Raddozer

- Grader

- Baggerlader

- Rohrleger

© Hoffmann Baumaschinen

Nicht zuletzt deshalb sind sich Hoffmann Baumaschi-
nen und die Gefa Bank sicher, dass sie ihre gemein-
same Erfolgsgeschichte auch bei anspruchsvollen
Marktbedingungen weiter fortschreiben kénnen.

Gefa Bank GmbH
www.gefa-bank.de

Manfred Hoffmann Baumaschinen Industrieservice
GmbH & Co. KG
www.baumaschinen-hoffmann.de

MANFRED HOFFMANN
BAUMASCHINEN INDUSTRIESERVICE

© Manfred Hoffmann Baumaschinen Industrieservice GmbH & Co. KG

SERVICEANGEBOT

- Umfangreiche Beratung

- Individuelle, kundenorientierte Angebote

- Full-Service-Paket (u.a. Verschlei, Reparatur,
Wartung, Versicherung)

- Wartung und Reparatur vor Ort beim Kunden
moglich

- Abrechnung auf Betriebsstundenbasis
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